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A l’international faire face à 3 stades critiques 
 de développement  pour la PME:  

’j’exporte 0’ 
 ‘j’exporte occasionnellement’   
 ‘j’envisage de m’implanter’ 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Favoriser l’emploi à l’export, en 
particulier des jeunes 

Partir gagner des marchés à 
l’étranger 

Jouer collectif à l’export 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Des réponses opérationnelles aux PME: 

 Incitations au recrutement de cadres export et VIE  

 Organisation d’opérations de promotion commerciale 
d’envergure: ‘exporter aux USA’, ‘tremplin Japon-Corée’, 
‘forum France-Brésil’ 

 Allégement des coûts de prospection à l’étranger 

 Risque d’échec commercial: renforcement des garanties 
pour les sociétés innovantes, extension des garanties à 
davantage de PME 

 Simplifier, dématérialiser 


